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ad«ungrandeequilibrionelladi-
stribuzione». Una previsione,
quella di Sacchetto, che ipotizza
«nel breve periodo un grande
vantaggio per chi esporta in Usa
einAsia». Unoscenario condivi-
so dall'economista Renzo Orsi
che snocciola le cifre di questo
sprint. L'export emiliano e peril
60% fuori dalla Ue «quindi il de-
prezzamento della moneta ren-
dera pittcompetitiviinostri pro-
dotti». Unquadrochevedeleim-
prese felsinee al riparo dalle im-
pennate del dollaro «perché im-
portano quasiil 70% da Paesi eu-
ropei». Per Orsi, esperto della
Camera di Commercio di Bolo-
gna, c'e dastar tranquilli perché
le imprese bolognesi «vivono
d’export e hanno una bilancia
commerciale in attivo, quindila
competitivita migliorera». Chi
trarra benefici da un euro fermo
aquotal,20avrasaputoaggredi-
re mercati in espansione come
«ilSud-Estasiatico, ilbacinome-
diterraneo o la Russia» dove le
transazioniavvengonoasuondi
dollari. Unvantaggiosuiconcor-
renti che durera «per tutto il
2010» scommette Orsi.

A frenare gli entusiasmi arri-
vanoperdimanagerdella Packa-
ging Valley, fiore all’'occhiello
della meccanica bolognese con

stingue anche 'amministratore
delegatodellaGd, AngelosPapa-
dimitriou, per il quale «all'inizio
del2010abbiamo avuto qualche
segnaledivitalita, macisono pa-
recchiindicatoridiunacontinua
volatilita della domanda». Tra-

Giacomo Barbieri

gnoll, che «1 nostrl principal
concorrenti sono europei», Ele-
mentocheriduceivantaggidiun
cambio sfavorevole sul mercato
globale. Ottimista con riserva
anche il presidente di Unindu-
stria, Maurizio Marchesini, che

Cina e India, le "ugri asiatiche”
che stanno trainando la ripresa,
«ragionano in dollari» conclude
Marchesini e il vantaggio & sotto
gliocchidirtutti. Il problemaésa-
pere quanto durera.
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Per le aziende che
esportano 'euro debole &
un vantaggio. Marchesini
di Unindustria (a sinistra)
frena pero gli entusiasmi
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Tutte le novita tecnologiche di Smau Business che ieri ha assegnato I’Oscar agli istituti Rizzoli e a Corradi arredi

Imprese cittadine alla conquista di Facebook

PICCOLI, ma illuminati, im-
prenditorichebattonolacrisia
colpi di tecnologia. Si & aperto
ieriin fieraloSmau Business, la
tappa bolognese del famoso
salone dell'informatica e delle
telecomunicazioni, l'ultima
prima del gran finale milanese
di ottobre. Una due giorni che
incorona Bologna capitaledel-
I'high-tech,anchegrazieaidue
“oscar” dell'innovazione asse-
gnati ieri alle visite ortopedi-
che in videoconferenza del
Rizzolieisoftwaredell'azienda
di arredi Corradi. Oltre agli in-
contritraleimpresedelterrito-
rio e i gioielli del terziario pill
avanzato, la novita dell'edizio-

ne 2010 & lo spazio dedicato a
Facebook e all'uso dei social
network per il successo delle
imprese. Al padiglione 33, in-
fatti, si potra assistere a semi-
nari su come trovare clienti sul
web: Bologna salira in cattedra
oggi, grazie all'esperienza di
un team di commercialisti, lo
studio BarbierieAssociati, pio-
niere nell'uso di internet negli
affari.

«Fino a qualche anno fausa-
vamo il telefono per fare rete,
oggi ci affidiamo a Facebook,
LinkedIno Twitter:sonoottimi
strumenti perilnostrolavoro».
Giacomo Barbieri, 32 anni, la-
vora nello studio fondato da

suo padre Gianfranco e negli
ultimi cinque anni, insieme al-
lacollega Alessandra Damiani,
hasfruttato al meglio le poten-
zialita del web, gia parecchio
utilizzato dallo studio, on line
dal 1996. «Abbiamo un server
interno da cui clienti e consu-
lenti si scaricano i documenti
— racconta — a qualcuno ab-
biamo anchefornito unoscan-
ner, per ricevere direttamente
fatture digitali: & un grosso ri-
sparmio». Pil1 di recente, il sal-
to sui social network. «Li usia-
mo, per esempio, per infor-
marci su chi ha inviato un cur-
riculum — precisa Giacomo,
oggi in fiera per raccontare la

sua esperienza — L'importan-
te & tracciare una linea tra il fi-
necommercialeequello priva-
to». Lo studio ha fondato anni
fa anche un’associazione, I'A-
cef,cheriuniscevariecategorie
diprofessionistiecheoggi,gra-
zie a Giacomo, si & trasformata
in una specie di You Tube per
commercialisti, trasmettendo
eventi in streaming e organiz-
zando eventi tramite Twitter.
«Solo in citta abbiamo oltre
2400 potenziali concorrenti —
conclude — Oggi la tecnologia
&unmezzo potente per guada-

© gnare competitivitar.

(s.sc.)
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di Pierfrancesco Capa 5

RESTAURO E MANUTENZIONE DI
PORTE, FINESTRE,
SCURI E PERSIANE “CENTRO STORICO”

Le finestre sono lo Specchio della Casa
PIU’” BELLE CHE NUOVE!!!
Spendi poco oggi e guadagni nel tempo

* INSTALLAZIONE VETRI TERMICI SCONTO 55% [risparmio fiscale)

* MONTAGGIO: VETRO TERMICO SU INFISSI ESISTENTI [finestre vecchie)
* TAPPARELLE = ZANZARIERE ° Sverniciatura totale  Carteggiatura

* Riparazione * Verniciatura con prodotti ecologici

NOVI'TA’
-attamento e vemlclatnm s
. travi esteme

PREVENTIVI GRATUITIM!
NON ESTARE, CHANACI PER UN SOPRALLUOGO




